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Sklon důvěřovat mýtům a iluzím může být nebezpečný. Jak poznamenal již 
více než před sto lety Mark Twain, pokud lidé některé věci neznají, nemusí 
to být tak nebezpečné, jako když se mylně domnívají, že je znají. I když tím 

velmi pravděpodobně neměl na mysli uvažování či rozhodování o ekonomických 
záležitostech nebo způsob, jakým jsou tyto jevy občas vysvětlovány, jeho konstato-
vání je i v těchto směrech přiléhavé. Platí tím spíše, že ekonomika nás obklopuje 
po celý život, a to prakticky denně.

Kniha Ekonomie bez mýtů a iluzí se zabývá nejčastějšími mýty a konvenční-
mi iluzemi, omyly, předsudky či nepřesnostmi, které zhusta provázejí soukromé 
i veřejné úvahy o ekonomických událostech a jevech. Jejím cílem je upozornit na 
nesprávná východiska, o která se tyto omyly opírají, i nesprávné závěry, k nimž 
vedou. Zaměřuje se i na hlavní, zejména psychologické příčiny, které je vyvolávají, 
a na důvody, proč se nadále – byť s určitými proměnami – udržují „v oběhu“. 
Kniha se věnuje především mýtům a iluzím, které nám mohou uškodit, ať již při 
každodenním ekonomickém rozhodování, nebo při nepřesném chápání důležitých 
národohospodářských jevů.

První vydání této knihy (nazvané Ekonomie bez mýtů a iluzí. Co říká levice, co 
pravice a jak je to doopravdy) vyšlo před deseti lety, vzbudilo určité diskuse a některé 
osoby možná o skutečné povaze určitých ekonomických jevů i přesvědčilo. Autor 
si však nedělá iluze, že by se mu v tomto „boji“ podařilo dosáhnout výrazného 
průlomu.

Ekonomické mýty mají tuhý kořínek, tradují se dlouhodobě a slyšíme je téměř 
každodenně. Mnohé se staly téměř trvalou součástí veřejného života. Nic to však 
nemění na tom, že bychom proti nim měli bojovat – a tento boj je namístě i dnes. 
K jejich šíření dnes totiž existují ještě lepší podmínky než před deseti lety, a to 
nejen z hlediska nástrojů jejich rozšiřování, ale i úrodné půdy, na kterou padají.

K určitým změnám na poli ekonomických mýtů a iluzí v uplynulých deseti 
letech přesto došlo. Hlavní z nich je, že některé již nejsou tak vázané na pravo-
levou ideologii. Souvisí to nepochybně s tím, že názorové i programové rozdíly 
mezi pravicovými a levicovými politickými směry se smývají. S některými mýty, 
vázanými dříve spíš na pravici, se tak dnes můžeme setkat i na levé straně poli-
tického spektra, a naopak. Typickým příkladem na naší domácí scéně je mýtus 
o škodlivosti společné měny.
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Vliv ekonomicko-politické ideologie zůstává mezi příčinami vzniku a udržování 
ekonomických mýtů a iluzí i nadále na předním místě. Častěji než dříve jsou však 
tyto iluze a mýty šířeny jednotlivci či skupinami bez výraznější ideologie, vedenými 
„jen“ snahou strašit a budit nejistotu. Na rozdíl od pravolevých mýtů nevycházejí 
většinou tyto klamy ani ze základních znalostí ekonomie. Jejich podstatou jsou 
zpravidla jen jednoduché lži. Úrodná půda, na kterou padají, nesouvisí tolik se 
sociálněekonomickým postavením osob, na které se zaměřují, ale spíše s jejich 
psychologickými rysy.

Hlavním příčinám ekonomických mýtů a iluzí odpovídá i obsahové členění 
této knížky. Základní členění mýtů na levicové, pravicové a na ty, ve kterých se obě 
strany politického spektra shodují, zachovává, více se však zaměřuje na psycholo-
gické i další politické kořeny mýtů, včetně způsobů uvažování či myšlenkových 
zkreslení, které k nim vedou. Tedy na to, proč mají někteří lidé sklon těmto mý-
tům podléhat, či jak tato okolnost souvisí se schopnostmi kritického uvažování.

Stejně jako tomu bylo u prvního vydání této knížky, i u druhého vydání je 
cílem poukázat na absurdnost některých ekonomických opatření či politik, které 
pod jejich vlivem vznikají. Základním cílem knihy je přispět k hlubšímu poro-
zumění tomu, jak ekonomiky skutečně fungují, a tím i k lepším ekonomickým 
rozhodnutím, soukromým či veřejným. Snaží se nabídnout i poměrně jednoduchá 
doporučení, jak ekonomickým mýtům nepodléhat.
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