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NAVOD, JAK DOJIT K CILI A STAT SE USPESNYM MAKLEREM,
ALE ZAROVEN CLOVEKEM, KTERY SI UZIVA HOJNOSTI A MA CAS
| SVOJI RODINU, KONICKY, KAMARADY, SPORT, CESTOVANI
A VSEHO HEZKEHO, CO ZIVOT PRINASI.

CHCETE SE DOZVEDET JAK?
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KNIHA JAK BYT USPESNY REALITNi MAKLER
A PRITOM SE Z TOHO NEZBLAZNIT?

Vsechna prava vyhrazena



NECO O MNE:

Jsem vizionar a dFic.

Jako prvni jsem délal videoprohlidky nemovitosti v CR a soust¥edil
se na to, co jini nedélaji, snazil se jit s dobou a fesil to, co klienti
chtéji a vyzaduji.

Vénuji se pres 17 let realitnimu oboru, jak z pozice realitniho
maklére, tak manazera a majitele realitni kancelare. Jsem zakladatelem
a lektorem VRK Academy, kde skolim obchodnim dovednostem a sna-
Zim se predavat své zkusenosti a znalosti z realitniho oboru. Vedu tymo-
vy i individualni koucink a mentoring. Dale plsobim jako tutor na LIGS
University, kde mam na starosti realitni program MBA a PhD Reality.

Vystudoval jsem magisterské a doktorské studium na LIGS Uni-
versity. Déle jsem vystudoval koucink na CVUT a Skolu Feng shui a dalsi
kurzy a seminare zamérené jak na byznys kurzy, tak kurzy osobniho roz-
voje. Stale se snazim vzdélavat, pracovat na sobé a ziskavat jak teore-
tické, tak i praktické znalosti.

Mam za sebou pres 750 prodeju nemovitosti jako realitni maklér
a se svym tymem pres 5000 prodeji a pronajmui nemovitosti.

Jsem zastancem, Ze clovék musi na sobé makat a udélat pro
svyj cil maximum, ale také zaroven mit ¢as a sebe a svoje okoli a svoje
konicky a zajmy.



Motto:

~Neuspéch nas uéi byt lepsimi a silnéjsimi.
Kdo chce uspét, musi vytrvat a nevzdat svdj cil ”

.Zivot je otézkou priorit.”

Jan Pibil, PhD, MBA
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PREDMLUVA

Kdyz jsem se rozhodl, ze budu délat praci realitniho maklére, tak jsem
si vibec nedokazal predstavit, co vSechno tato prace obnasi a co vse
musim umét, abych se stal Uspésnym realitnim maklérem.

Zacal jsem ve 23 letech, kdyz mi na vysoké skole oznamili, ze mi bohu-
zel pro velky pocet zakd nedaji Sanci jit na dalsi zkousku a musim studi-
um opakovat. Ja se citil podveden a studium jsem ukoncil.

Pro mé tenkrat skondil svét, svét spravedInosti. Toho, v co jsem véfil -
Ze kazdy kazdému pomah3, Ze pravda zvitézi, a Ze to preci neni mozné.

Dnes to vidim jako velké pozitivum, a jak fikdam: vSe ma v zZivoté néjaky
smysl a toto mélo smysl ten, zZe jsem musel nastoupit do prace a délat
brigady. Musel jsem se naucit vydélavat penize, vazit si hodnoty penéz.
Mél jsem svij sen a za tim si Sel.

Pokud chcete délat nebo délate praci realitniho maklére a citite to

i vnitfné, bude z Vas vyborny realitni maklér. Pokud to tak necitite, do-
porucuji, abyste délali jinou praci, jelikoz nebudete nikdy tak Gspésni,
jak byste chtéli.
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Cetl jsem desitky knih o Gspé&snych lidech a obchodnicich, majitelich
velkych firem a nadnarodnich spole¢nostech. Navody, jak je to vlastné
strasné jednoduché vydélat miliony za par mésicu.

Vsude vidite, jak ukazuji své velké domy, luxusni auta, sbirky sSperkd, ale
toto vse je hodné pomijivé a muze byt ¢asové omezené.

Cesta k tomuto Uspéchu je vsak velice zdlouhava a narocna
a ¢lovék musi na sobé hodné pracovat a také byt vytrvaly.

Opravdu Uspésni lidé vétsinou zacali od ,piky”, nemohli se prosadit,
neslo jim to. Dostali se nahoru, potom zase spadli doli. Nechlubi se
domy a penézi a lidé je obdivuji za to, co umi, co dokazali a kolik lidi
vedle nich je Uspésnych.

Opravdu Uspésni lidé zlstanou sami sebou a dokazi zit ,neobycejné
obycejny Zivot.” Toto vysvétlim v dalSich kapitolach. Srovnal bych to s
vychodni medicinou. Tam je motto, ¢im méné ma lékar pacientd, tim je
lepsi lékar.

V zapadnim svéteé je to presné naopak. Tady se |ékafi chlubi tim, ze maji
tisice pacientd. Ale kdyz se nad tim ¢lovék zamysli, tak dle mého nazoru
je uspésny lékar ten, ktery vyléci pacienty a da jim navod, jak zdravé Zit.
Potom potrebuji doktora v momenté, kdyz si ublizi, nebo se jim néco
stane.

Toto plati i v obchodé. Dobry obchodnik je ten, ktery méa dobré refe-
rence a lidem proda danou véc nebo sluzbu v dobré vite, a hlavné musi
byt opravdovy ,profik” v daném oboru.

Opét feknu priklad: Neustdle mé& nahanéli rizni finanéni poradci, ktefi
nabizeli investi¢ni program, jak je to Uzasné a kolik penéz se da na in-
vesticich vydélavat. Také se Vam to stalo? S nékterymi jsem si dal schiz-
ku a ma prvni otazka po jejich prezentaci a ukazkach ,kolacd” byla:
+A kolik na téchto investicich vydélavate Vy?” Co myslite, ze fekli?

«No...ja za¢indm a musi to byt delsi dobu...no...jesté ne...protoze..."”
Tak jsem vSem fekl, Ze az mi ukazou konkrétni Cisla a Cas, za jak dlouho
toho dosahli, at pfijdou...Nepfisel nikdo.

A takto je to i se vzdélavanim.



Kdyz jsem v pozdéjsich letech psal doktorandskou disertacni praci

o vzdélavani, tak jsem studoval koncepty vysokych skol. Cely systém
by to chtélo prohnat velkymi zménami, a potom si myslim, ze by lidé

v Uspésnosti byli tplné nékde jinde. Pfitom musi navstévovat kurzy

a vzdélavat se dal, coz je samoziejmé dobre, ale zdklady by mohly byt
lepsi a ja doufam, Ze se k tomu ¢asem prece jen dospéje...

Nastésti jsem v pozdéjsi dobé nasel vysokou skolu, kterd méla smysl|
a presné mi dala to, co jsem potreboval a moc rad ji doporucu;ji dal,
ale o tom pozdéji.

Nicméné to je moje krédo, pokud mé finanéni poradce radit o financich
a investicich, mél by byt Uspésny v daném oboru. Mél by mit zkusenosti
a ukazat, Ze to tak opravdu je. Potom budete radi investovat tak, jak
on radi.

Pokud pfednasim o podnikani a ekonomii, mél bych v tomto oboru byt
Uspésny a potom mohu radit ostatnim.

Toto plati i v realitach, pokud budete opravdovi profesionalové v tomto
oboru, tak budete davéryhodni a ukazete z Vasi zkusenosti, Ze to jde

a dany clovék Vam bude dlvérovat a prislusSnou nemovitost rad pres
Vas proda nebo koupi. K tomuto vede cesta, kterd muze byt kratka
nebo i dlouha. Jakou si zvolite, to zalezi na Vas samotnych!



KAPITOLA 1

CO VLASTNE CHCI DOKAZAT V REALITACH A V ZIVOTE?
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